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Daniel Ahrend, CIO/COO bei Aventus. Foto: © Aventus
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Mitte Februar hat die Aventus Maklergruppe ihre Geschiftsfiihrung
verstarkt und Daniel Ahrend als neuen CIO/COO an Bord geholt.
Ahrend bringt mehr als 25 Jahre Erfahrung in der Versicherungs-
und Maklerbranche mit. Zuletzt war er als COO und CTO bei der
Schunck Group sowie als Segment CIO der Ecclesia Gruppe tétig.
finanzwelt hat nachgefragt, was Daniel Ahrend an seiner neuen
Aufgabe reizt, welche Ziele er sich fiir 2026 gesetzt hat und wie er

die Geschéaftsentwicklung einschétzt.

Herr Ahrend, Sie sind neu in der Geschaftsfiihrung.
Warum Aventus?
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Daniel Ahrend: Mich reizt an Aventus die Verbindung aus
unternehmerischer Freiheit und langfristig orientiertem Familienkapital.
Aventus ist kein Finanzkonstrukt mit Verkaufsdatum, sondern eine
familiengepragte Maklergruppe mit echtem Zukunftsanspruch, getragen

von Verantwortung gegentiber Kunden, Mitarbeitenden und Partnern.

Unser Gesellschafterkreis besteht aus Unternehmerfamilien,
Fuhrungskraften und Partnermaklern, nicht aus Fonds mit befristeten
Investmenthorizonten. Das verandert jede strategische Entscheidung.
Wir investieren nicht mit Blick auf einen Exit, sondern mit Blick auf
nachhaltige Substanz, stabile Partnerschaften und echte Wertschopfung

far Kunden.

In einem Markt, der stark von Konsolidierung und Renditedruck geprégt
ist, positioniert sich Aventus bewusst als langfristige Alternative. Unser
Ziel ist es, das flihrende regionale Maklerhaus fiir den deutschen
Mittelstand aufzubauen, mit hoher Beratungsqualitdt und

unternehmerischer Identitat vor Ort.

Welche Schwerpunkte und Ziele haben Sie sich fiir
2026 gesetzt?

Ahrend: Mein strategischer Fokus liegt auf dem gezielten Ausbau
unserer bereits leistungsfahigen Plattform, um den Kundenmehrwert
und die Beratungsqualitdt unserer Partnermakler konsequent zu

steigern.

Beratung steht dabei klar im Mittelpunkt. Alles, was Makler administrativ
bindet, reduziert ihre eigentliche Starke — die qualifizierte, personliche
Beratung. Unser Anspruch ist es daher, Komplexitat systematisch aus
dem Alltag zu nehmen, Prozesse zu vereinfachen und Effizienzpotenziale
gezielt zu heben. Oder kurz gesagt: ,Maklerzeit ist Beratungszeit”. Alles,

was wir tun, zahlt konsequent auf dieses Ziel ein.

Ein zweiter Schwerpunkt ist die Integration neuer Partnermakler. Diese
muss schneller, klarer und nachhaltiger funktionieren als in klassischen
Konsolidierungsmodellen. Integration bedeutet fiir uns nicht
Vereinheitlichung um jeden Preis, sondern Klarheit dartiber, was zentral
unterstltzt wird und was bewusst unternehmerisch und regional

verankert bleibt.

Unser Ziel ist es, neue Partner dabei zu unterstitzen, ihre
Beratungsstarke schneller voll zu entfalten und friihzeitig echten
Mehrwert aus der Gruppe flr ihre Kunden zu generieren, ohne ihre

unternehmerische ldentitat einzuschranken.

Wie schatzen Sie die Geschaftsentwicklung in
diesem Jahr ein?



Ahrend: Die Geschaftsentwicklung der Aventus Maklergruppe verlauft
dynamisch und strukturell gesund. Wir verfolgen konsequent unseren
qualitativen Wachstumskurs durch strategisch passende Zukaufe, den
Ausbau spezialisierter Kompetenzzentren sowie die Weiterentwicklung

unserer Daten- und Prozesslandschaft.

Wachstum verstehen wir nicht als Selbstzweck, sondern als strategisches
Instrument zur Starkung unserer Marktposition und zur weiteren
Erhéhung der Beratungsqualitat. Unser Ziel ist es, Aventus langfristig als
unternehmerisch geprégte, regional verankerte und qualitativ fihrende

Maklergruppe im deutschen Mittelstand zu etablieren. (mho)
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